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ESPACO DO PRESIDENTE

Recordacdes
e Compromissos

Este ano, completa 10 anos a morte do Dr. Plinio
Affonso de Farias Mello, patrono dos representantes
comerciais e expoente maximo do movimento para 0
reconhecimento da atividade de Representacao Comer-
cial, hoje exercida com seguranca de direitos pelos pro-
fissionais de todo o Brasil.

Nosso trabalho ao longo dos anos tem se espelhado
no esforco, empenho, determinacao e amor que ele de-
dicava a profissao de representante comercial.

Como gestores do Sistema Confere/Cores, temos o
compromisso de honrar e valorizar o legado deixado
por Dr. Plinio: a aprovacao da Lei n° 4.886/65, que re-
gulamentou as atividades dos representantes comer-
ciais, assegurou os direitos dos profissionais, que, até
entdo, eram inexistentes, e trouxe reconhecimento da
profissdo perante a sociedade.

Nesse sentido, ndo medimos esforcos para resguar-
dar os direitos adquiridos pela Lei n® 4.886/65, defen-
der um ambiente favoravel a Representacdo Comercial
e zelar pela integridade do Sistema Confere/Cores.

v

Manoel Affonso Mendes

Presidente do Confere
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Revista do Confere é
reformulada

Mudanca envolve programacao visual e
inclusao de novos conteudos B e ¢

visual e inclui outros contetdos. O layout foi al-
terado para estreitar relagdes, agregar valor e gerar
emocgaes.

Amplia-se também a interatividade, com a publicacao de
imagens das belezas naturais e arquitetonicas do Brasil, ce-
didas pelos Cores, para mostrar e valorizar nossos estados. O
objetivo é transformar a comunicacdo em interacdo, desen-
volvendo conteldos e identidades originais com os quais 0s
leitores se identifiquem. A parte interna da revista ficou mais
clean, com areas livres, dando mais leveza as paginas.

Lancada em marco de 2009, com 28 paginas, a Revista do
Confere foi aumentando-as gradativamente, e nesta edicao,
n® 17, temos 60 paginas. A gramatura do papel também aumen-
tou, e a capa ganhou nova tipografia.

Capa - o canto esquerdo superior de uma pagina €, geralmente,
0 primeiro campo de visualizacao de leitura do olho humano; por
iss0, a0 posicionarmos a logomarca do Confere nesse local, infor-
mamos ao leitor que se trata de uma publicacao do Conselho Federal dos
Representantes Comerciais.

Como nas edicoes anteriores, nao podiamos deixar de colocar também,
no novo layout da capa, a faixa em homenagem ao patrono dos represen-
tantes comerciais, Dr. Plinio Affonso de Farias Mello.

Os destaques dos Cores terdo lugar marcado, sempre no topo da capa,
numa faixa colorida que mudara de cor a cada edicao, tornando-a criativa
e dinamica.

No canto inferior direito, disponibilizaremos um QR Code com o link
para a revista em PDF, o que possibilitara ao leitor acessar em seu celular
toda a publicacdo e, também, envia-la para outros leitores.

Boa leitura!

N esta edicao, a Revista do Confere estreia um novo

8 * Revista do Confere



Instrumento de gestao

Manual de Normas e Procedimentos Administrativos,
Financeiros e Contabeis do Sistema Confere/Cores

Confere, ao oferecer aos

gestores dos Conselhos

integrantes do Sistema
Confere/Cores o Manual de Nor-
mas e Procedimentos Administrati-
vos, Financeiros e Contabeis, busca
aperfeicoar e uniformizar as acoes
dos agentes responsaveis pela exe-
cucdo dos servicos oferecidos e
demandados pelos representantes
comerciais.

A partir desse entendimento, o
Manual foi revisado e adequado as
normas vigentes da Administracao
PUblica, com a finalidade de ser um

Foto: André Telles/Arquivo Confere

instrumento de consulta e orienta-
cao para os atos de gestao admi-
nistrativa dos 6rgaos do Sistema
Confere/Cores, descrevendo pro-
cedimentos, funcdes, objetivos, ins-
trucdes e orientacdes. Esse con-
junto de normas deve ser praticado
pelo corpo funcional do Conselho
Federal e dos Conselhos Regionais,
de forma que se possa assegurar
a unidade dos procedimentos na
consecugao de seus objetivos insti-
tucionais.

Sao 13 as normas que com-
pdem o Manual, iniciando com o
Processo Orcamentario, que com-
preende todo o planejamento a ser
executado no ano seguinte, per-
passando pela execugao das agoes
administrativas e institucionais no
decorrer do exercicio, até culminar
com a prestacao de contas dos ges-
tores, a ser submetida ao Plendrio
do Conselho Federal na Assembleia
Geral Ordinaria até o final de marco
de cada ano.

Como em todos 0s passos dados
pelo Confere, alegislacdo vigente foi
a primeira diretriz a ser considerada
para o estabelecimento da estrutura
basica e para a definicao das regras

gerais e especificas que constam do
Manual. O gestor, ao consultar, em
cada ato administrativo e financeiro
que executar, a norma especifica e
a resolucdo do Conselho Federal
que a regulamenta, certamente terd
maior tranquilidade na tomada de
decisoes.

Essa edicao do Manual é mais um
avanco, em conjunto com 0s ges-
tores dos Regionais, na observancia
do compromisso do presidente do
Confere, Manoel Affonso Mendes,
de modernizar os instrumentos ge-
renciais do Sistema, na busca cons-
tante de padronizar as acbes dos res-
ponsaveis pelos controles internos,
prevenindo ages contrarias a ges-
tao da coisa publica e, muito mais
do que isso, proporcionando meios
para se honrar o maior compromis-
so do Sistema Confere/Cores, que
é o de valorizacdo da profissdo do
representante comercial.

Certamente, as normas integran-
tes do Manual ndo dirimirdo todas
as duvidas surgidas no trato das
acOes diarias dos agentes adminis-
trativos. Nesses casos, 0s técnicos
do Confere estardo disponiveis para
auxilid-los na direcao correta.

Revista do Confere < 9



Nova sede
novas perspectivas

Benedicto Emmanoel Ferreira
 presidente do Core-ES :

m dezembro de 2012, a Diretoria do Core-ES recebeu as chaves
do conjunto de salas que compéem o 8° andar do Edificio Top
Center, tomando, assim, a posse fisica e definitiva do imdvel,
que servira de nova sede a entidade.

Localizada na Praia do Canto, bairro nobre e dos mais valorizados
da capital, a nova sede é de facil acesso, bem préxima dos principais
estabelecimentos bancarios, cartorios, correios, shoppings, pontos de
onibus e estacionamentos, encontrando-se cercada de toda infraestru-
tura necessaria a um drgao publico da nossa natureza.

O conjunto de salas esta sendo adequado e ambientalizado de forma
a dar ao representante comercial uma prestacao de servicos dinamica,
moderna, atualizada e agradavel, propiciando um melhor clima para o
relacionamento entre os representantes e o Core-ES.

Ndo se podem olvidar as dificuldades decorrentes das exigéncias
das Normas Administrativas, Financeiras e Contabeis do Sistema, que,
consubstanciadas em determinacdes do Tribunal de Contas da Unido
e demais leis relativas a espécie, tornam o procedimento de licitacao
moroso, dada a condicao de se estar lidando com dinheiro publico.

A Diretoria do Core-ES vem envidando todos os esforcos e empe-
nho, no sentido de entregar aos representantes comerciais do Estado,
0 mais rapido possivel, essa nova casa para que recebam servicos da
melhor qualidade, o que realmente merecem.

10 © Revista do Confere Foto: Benedicto Emmanoel Ferreira
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Representantes comerciais do Estado de Goias

ja podem requerer a

isencao de ICMS
para aquisicao de carro

om a publicacdo do Decreto Lei n®7.777, de
27 de dezembro de 2012, o Governo do Es-
tado de Goias, finalmente, regulamentou a
Lei n® 17.517, de 29 de dezembro de 2012,

que concede ao representante
comercial, com o minimo de cin-
co anos de atividade, a isencao
do ICMS na aquisicao de veiculo
automotor novo, cujo preco de
venda ao consumidor, sugerido
pelo fabricante, incluidos os
tributos incidentes, ndo seja su-
perior a R$60.000,00 (sessenta
mil reais).

A isencao deve ser previa-
mente reconhecida pela Secre-
taria da Fazenda. O requerimen-
to e a relacdo de documentos
necessarios ja estao disponiveis
no site da Secretaria de Estado
da Fazenda de Goids. A con-
cessao da isencdo fica limitada
a 5 mil veiculos, e a liberacdo da
isen¢do sera gradual, abrangen-
do 500 veiculos por ano.

De acordo com o presidente
do Core-GO, Antonio Lopes Trin-

12 * Revista do Confere

“Esta é, sem dlvida, uma grande
conquista para a categoria dos re-
presentantes comerciais. Desde a
década de 50, havia uma manifes-
tacao em busca de isencao de im-
posto para adquirir os tradicionais
jipes, que, aquela época, eram todos
importados e se constituiam em fer-
ramentas indispensaveis nas ver-
dadeiras maratonas de viagens dos
representantes comerciais. A con-

quista € um exemplo de que a per-
sisténcia consiste na principal arma
para os pleitos que dependem de
concessao do poder publico.”

dade, a regulamentacdo s6 foi viabilizada gracas a
interferéncia direta do titular da Secretaria de Estado
da Casa Civil, deputado Vilmar Rocha (PSD/GO), que,
em varias oportunidades, intermediou encontros com

o governador Marconi Perillo e
com o secretario da Fazenda,
Simao Cirineu Dias. O projeto de
Lei foi proposto pelo deputado
Bruno Peixoto (PMDB/GO).

“Esta é, sem duvida, uma
grande conquista para a catego-
ria dos representantes comerci-
ais. Desde a década de 50, ha-
via uma manifestacdo em bus-
ca de isencdo de imposto para
adquirir os tradicionais jipes,
que, aquela época, eram todos
importados e se constituiam em
ferramentas indispensaveis nas
verdadeiras maratonas de via-
gens dos representantes comer-
ciais. A conquista é um exem-
plo de que a persisténcia con-
siste na principal arma para 0s
pleitos que dependem de con-
cessao do poder publico”, res-
salta Trindade.



24 ¢ Diario Oficial

GOIANIA, QUINTA-FEIRA, 27 DE DEZEMBRO DE 2012
ANO 176 - DIARIO OFICIAL/GO N°21.496
SUPLEMENTO

DECRETON®7.777, DE 27 DE DEZEMBRO DE 2012.

Alera o Docreto n* 4852, de 20 de
dezembio de 1097, Aegulamenio do
Codgo Trbutido do Estado de Goids -
RCTE

(1] Gwml DO ESTADD DE GOIAS, no uso de
suas  abribaigh , com hmdamenic no ar. 37, IV, da
Constituigio dcr Estado de Goids, no ad. 4" das Dwposiches Finais @
Transitdrins da Lei n® 11651, de 26 de dezembro de 1851, na Lei n® 13.453,
de 18 de abril de 1989, tendo em wiste o gue consta no Processo n*
2010001 3004570,

DECRETA:

Art. 1* O ant, &* do Anexo IX do Decreto n® 4,852, de 29 de
derembro de 1997, Regulamants do Géd?n nmum do Estedo de Goids -
RCTE -, passa & vigorar com a seguinie re

CHAXIX - & operscho inlerna do aquisido de weiculs
automolal Rdve Cuo preco de vends a0 consumedon, sugenids
pelo fabficarte. mclukdos os nbulos mcidentes, nbo seE
supariof a RS G0.000.30 (sessenta md mas), destinado &
pessoa que ¢asiva hi pelo mence 5 [cinco) ance & atividace
do repressntanie comercial, flcando manikds o onbdito,
chasrvado o ssquinte (Led n® 1245099, an 2° XNV

&) @ IBENCE0 OEVE S8T PrEVUTHNIG ISCONNEcKdd piso Hecreting
da Farenda mediants regquerimento do adguirente instiuido
oom:

1. dodumemagho emmda pelc Uonasiho  Hegional dos

Comarciais do Estado de Golds, que compeowe
sua condiclo de ropresontante cofmencial ki, pelo menos, S
{cinca) e

2. Declaracko de Dispondidade Financtira ou Patrimonial
compativel com o valor do veiculo a ser adquindo, confprme
maodedo constante do Apdndice XXXV deste Anexn,

3 Coma da demtidacs -RG- ou da Carkea Naoonal de
Habifilagho - CTHH - @ da inscrigho no Cadastro de Pessoas
Fisscas o Minssbimic da Fazends -CPF-;

4, cmprovanin oo rescincia;

B & manclo & bmitsda @ 1 (um) vaiculo por propReting,
devedar Iduciante ou amendating,

€] 0 valy COMespOndenie A ISANCED G0 ICMS oEve Gl
transferido pare o adquesnbs do vekclo, medonhe reduGlo do
U pregoy;

d) nos 12 (dope) meses antencres @ dais do requsiments
federds na alinea a’, nio Wnhe ceusado pOr Megiighncs,
mmwm e @ e X

e trinsito;

8} O pdguirents deve DaRgM O IMPOS, COM Ahualzacks

monetira o scrbscimos leghis, & cONBAr 44 Qata da AQUIBCHD

wmumw.mmaw' vigents, ra
e

1. transmiassdo da weiculo, @ qualquer tHul, dentro do prazo de
3 {irés) anos da data da squisiclic, @ pessoa que nio faca jus
B0 IBREMD iralirmanto fiscal, sxosis nos Casos de

1.1, allonacdo fduckinag em ganantiac

1.2 Irandmisala pars @ seguisdors Nos Casos o roubo, fumo
o pard 1otal do valculo,

1.3 transmessdo do weiculo em vtude do falscmenio do
Erslatien.

2. emprego do welculo em finakdade que ndo sola & quo
stifioou & mengiko;
ﬂ-lmﬂlwﬂl“mmwhm
a 5000 (pinco mi) ol LY

1. 8 kberacdo da isencho sSerd grecusl abrangende 500
{quinkerioe) veloues por eade ane,

2 lﬂmmdihmmmawmﬂt
beneficidrics. bem
mmmammnm

3 conta-s8 o guantitebive de Bengles concadidas @ pari da
dala de prolocolizachko do requeriments refando na allnea "a’;

4. ran hipbless oo indefermaents de Mequarimenio S ndmesn
ﬂmmﬂmm-mmiwm
@no, disve sor Bfah de Eia de
memwﬂm—#mn
referido quantitathva,

g & Secretinia da Fazends, se defierdo o pedido, dews emitic
BUADNZRCAo pAr que O interessado adquita o weloulo com
isancio do ICMS, conforme modsio constanie do Apindics
KXY deste Anexo, em 3 (is) vias, com & Seguinis
b

1. 1% (pAMSra) Wi Give DRMMANBCET COM O FTiiradiiio,
2.2 (segunda) via Géve Ser enlregue b CONOESSIoNAR;
3. 3 (tercaina) via fics am poder da Secretans da Fanends

h) & requersnts deve adquiny o veiculo dentre de 180 (cento ¢
cignta) dias contados da data de emmalo da eulcrzEg
refprida na alinea g, mmwlmmm
reslesicho praco Implica o canoek

i} o Bdqurenle dav M‘WHFW.ND
15* (décimo quenba) dia (8, contados da date de aquisiclo do
viicao. copia &0 DANFE cofrespondents & BuisCho oo
wiricuk

.. (N}
Art. 3* On Apdndces XXX o XXX do Anexo X passam &
AQOrar oom a redaclo dos Anexos | @ |l deste Decreto.
Art, ¥ Este Decreto entra em wigor na deta de soa
sublicacdo, produzings eheitos & partic de 1° de janeino de 2013

. P, DO GOVERND DO ESTADO DE GOIAS, sm
Goddnia, 27 de iy de 2012, 124" da Replblica,

MARCONI FERREIRA PERILLO JUNIOR

Foto: Arquivo Confere
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Core-MG amplia negociacao para

isencao de ICMS

de veiculos novos

Regional propoe ao governo de Minas limite de 5 mil
veiculos a serem adquiridos com reducao de 18% no
valor final; Secretaria da Fazenda estuda proposta

de Minas Gerais, para dar andamento ao projeto que isenta de

ICMS os veiculos novos adquiridos por representantes comerciais
em Minas, continuam avancando. Recentemente, ocorreu uma nova re-
unido na Secretaria de Estado da Fazenda, na Cidade Administrativa, mais
uma vez mediada pelo deputado estadual Alencar da Silveira Janior (PD
MG). Estiveram presentes o subsecretario da Fazenda, Pedro Meneguet
o presidente do Core-MG, Mauricio Ludgero Siqueira, o diretor Alvaro Al-
ves Fernandes e o secretario-executivo do Core-MG, Pedro Paulo Garcia
de Carvalho.

Na ocasiao, o Core-MG apresentou diversas possibilidades para viabi-
lizar a negociacao, por exemplo, o limite de 5 mil para a quantidade de
veiculos a serem adquiridos com a isencao, que representara uma reducao
de 18% no valor do bem.

"0 Regional reconhece que os entendimentos ndo tém sido faceis.
fato, também, a resisténcia em relagdo a proposta, por parte dos tecnic
da Secretaria, em funcdo da perda de receita que a proposta representari
para os cofres do Estado. O beneficio, contudo, ndo significara vantage
pessoais para os profissionais, mas, sim, um incentivo econémico para
uma categoria essencial na cadeia industrial e comercial do Estado”, res-
salta Ludgero.

Por parte do Governo de Minas, os técnicos se comprometeram a apro-
fundar os estudos de viabilidade da proposta e dar uma resposta, em
breve, as liderangas da categoria.

Q s negociacdes do Core-MG com autoridades do Governo do Estado

14 < Revista do Confere Foto: Anderson Henrique de Paula




Parlamentar apoia
luta contra projeto
de lei prejudicial a
categoria

Deputado Lincoln Portela
reune-se com Mauricio Ludgero
e encaminha novas investidas
contra Projeto de Lei 1.439/2007

Em mais uma investida na luta
contra o Projeto de Lei 1.439/2007,
a Diretoria do Core-MG reuniu-se
com o lider do Partido da Republica
(PR) na Camara Federal, deputado
Lincoln Portela (PR-MG). No en-
contro, o presidente do Conselho,
Mauricio Ludgero Siqueira, recebeu
0 apoio do parlamentar e a garantia
de que ele ira contribuir para o ar-
quivamento definitivo da proposicao
do deputado Dilceu Sperafico.

"0 projeto de lei, bancado pelo
setor industrial, tem como objetivo
suprimir ganhos historicos da ca-
tegoria dos representantes comer-
ciais. Desde 2007, as liderancas do
segmento tém ampliado o movi-
mento contra a iniciativa. O Sistema
Confere/Cores empenha-se nessa
luta, e a Diretoria do Core-MG vem
agindo de forma constante e firme
na defesa dos interesses da nossa
classe, buscando a garantia dos
beneficios”, garante Ludgero.

Revista do Confere * 15




e )

L'

L

A N A
! % WM!E&‘ R .
| LA B

L ™
. ¢ & L
i % 4 y
- Feto: Anderson I'-Ienriquezye_.Pau/a,- i
1 L - ] e .
- - z ;
[ : \*‘ [



Presidente do Core-MG visita
delegacias do interior

Delegacias mantém estrutura completa para atender
bem a categoria

A Diretoria do Core-MG tem, como uma de suas metas, a interio-
rizacao do Regional, com a ampliacao, em nivel estadual, de todos
0s servicos prestados a categoria. Além disso, com essa iniciativa,
pretende, também, garantir o exercicio legal da profissao.

As seis delegacias do interior, localizadas nos municipios de Juiz de
Fora, Governador Valadares, Montes Claros, Varginha, Divinépolis e
Uberlandia, contam com estrutura completa para o atendimento dos
representantes comerciais no exercicio da profissao e, principalmente,
na orientacdo inicial para o registro profissional. Recentemente, o
presidente do Core-MG, Mauricio Ludgero Siqueira, acompanhado
do secretario-executivo, Pedro Paulo Garcia de Carvalho, visitou as
delegacias do interior para acompanhar as atividades e contribuir
para que elas se tornem ainda mais eficientes no atendimento a
categoria.

Campanha do Core-MG foca no
exercicio legal da profissao em
Minas Gerais

Pecas estao sendo veiculadas em taxis, 6nibus e por
meio de outdoors em diversas cidades do Estado

O Core-MG deu continuidade a campanha publicitaria, lancada no
final de 2011, buscando fortalecer a fiscalizacdo do exercicio legal da
profissao. A peca foi idealizada para veiculagdo nos vidros traseiros de
taxis e onibus. O objetivo da campanha €, principalmente, conscien-
tizar as empresas representadas no momento de contratar s servi¢os
dos representantes comerciais.

A campanha, pelo sequndo ano consecutivo, ressalta a obrigato-
riedade do registro dos profissionais no Core-MG como requisito es-
sencial para o exercicio da Representacao Comercial.



Core-MS traca
METAS PARA 2013

Diretoria do Core-MS definiu um amplo programa de trabalho para 2013. A inauguragdo da nova
A sede do Regional, prevista para este ano, é uma das agoes.

Anova sede contara com a Sala do Representante Comercial, que disponibilizara estacdes de trabalho
dotadas de recursos tecnoldgicos, como computador, Internet, entre outros, com a finalidade de oferecer con-
forto aos seus visitantes, bem como de tornar-se ponto de apoio, principalmente aos representantes comerciais
dos municipios do interior do Estado.

Dentre as principais metas, o Core-MS buscara recursos para realizar projeto e adquirir o mobiliario que
atenda as necessidades da nova sede do Regional. Com objetivo de diminuir consumo de energia, 0 6rgao
pretende adquirir um projeto de climatizacdo de ambientes. Outra medida a ser tomada refere-se a projeto de
monitoramento e circuito interno de TV, visando garantir a integridade do patriménio.

OUTRAS PROPOSTAS DO PROGRAMA DE TRABALHO

v Adquirir equipamentos de
Informatica e licencas de soft-
wares, visando a manutencao
da qualidade do atendimento,
com a atualizacao constante dos
colaboradores frente as inova-
¢Oes tecnoldgicas.

v Prosseguir com a publicacao
do Boletim Informativo Core-MS,
excelente canal de divulgacao
de informacdes, como também
manter o relacionamento com
0S representantes comerciais
através do portal do Core-MS,
mecanismo de comunicacdo de
grande alcance e interatividade.
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v Padronizar o layout dos im-
pressos e formularios utilizados
pelo Regional.

v Ampliar 0 espaco destinado
ao arquivamento e gerencia-
mento de documentos, possi-
bilitando maior organizacao e
agilidade nas consultas, como
também proporcionar capaci-
tacdo dos colaboradores no
tratamento e manuseio correto
dos papéis, permitindo uma boa
forma de acondicionamento e
melhor estado de conservacao
geral do arquivo.

v Fomentar o programa de
aperfeicoamento do atendi-
mento ao representante co-
mercial, dando continuidade
aos trabalhos implantados e
incrementando elementos que
proporcionem otimizagao cons-
tante das rotinas diarias do Re-
gional.

v Implementar o sistema de
gerenciamento de dados (Ge-
renti), desenvolvido pelo Con-
selho Federal dos Represen-
tantes Comerciais, e realizar os
ajustes necessarios para 0 seu
pleno funcionamento.




v Organizar a compra de ma-
terial de expediente em lotes
e implantar o departamento
Almoxarifado para seu melhor
gerenciamento.

v Realizar concurso publico
para contratacdo de funciona-
rios, adequando o quadro de
colaboradores ao volume de
atendimento atual, como tam-
bém implantar o Plano de Car-
gos, Carreiras e Salarios, com o
objetivo de valorizar e motivar
nosso capital humano, e assim
propiciar o ajuste devido aos
atuais vencimentos praticados.

Foto: Fundacéao de Turismo - MS

v Prossequir as parcerias ja
existentes e estabelecer novos
contatos com entidades de fo-
mento econdémico que permi-
tam ampliacdo do mercado de
trabalho para o representante
comercial, através da oferta de
oportunidades de negacios.

v Participar ativamente de
eventos que tenham por obje-
tivo atividades relativas ao seg-
mento da Representacao Co-
mercial.

Rty

v Promover cursos relacio-
nados a categoria, através de
convénios com empresas de
treinamentos e consultorias de
Recursos Humanos, propician-
do ao representante comercial
oportunidade de atualizacdo e
reciclagem de informacdes.

v Manter-se em conformidade
com as exigéncias legais quanto
aos procedimentos de compras
e contracao de servigos, renovar
a Comissao Especial de Licita-
¢ao para o periodo de 12 (doze)
meses.

b Oy e

Revista do Confere « 19



Setor Atacadista e Distribuidor de
Mato Grosso

presidente do Core-MT, José Pereira Filho, esteve presente, no

dia 7 de dezembro de 2012, a solenidade festiva, na Associa-

cdo Mato-grossense de Atacadistas e Distribuidores (Amad),

juntamente com o governador do Estado de Mato Grosso, Sil-
val Barbosa, o secretario de Industria e Comércio Minas e Energia, hoje
secretario da Casa Civil, Pedro Nadaf e do deputado federal Wellington
Fagundes (PR/MT), além de representantes do Legislativo de Mato Grosso
e de Sindicatos Atacadistas e Distribuidores, dentre outras autoridades.

O governador Silval Barbosa participou como convidado de honra da
confraternizacdo. A entidade apresentou uma mocdo de agradecimento
ao governo e ao deputado José Riva (PSD/MT), pelo apoio proporcionado
a0 segmento atacadista.

0 governador fez uma avaliagdo positiva da economia de Mato Grosso,

' i 5 o ) Xisto Bueno, representou o presidente
que esta aqueuda no agronegocio, na construgao Civil — tudo isso, sem : da Assembleia Legislativa José Riva; Pe-

davida alguma, repercute no mercado dos comércios varejista e ataca- : dro Nadaf, secretdrio chefe da Casa Civil;

dista. Silval ressaltou que a meta do governo é continuar prospectando o : €rdio José Gomes, presidente da Amad
e Sincad; Silval Barbosa, governador do

Estado de Mato Grosso, para que ele continue em desenvolvimento, COM  Egtago de Mato Grosso; Sheila Sborchia,

indices de crescimento positivo e, assim, atrair mais investimentos. © presidente da Amad Mulher; Wellington
Pereira, em nome da Diretoria do Core-MT, agradeceu a Amad e ao : Fagundes, deputado federal (PR/MT); e

Sindicato do Comércio Atacadista Distribuidor do Estado de Mato Grosso 0 Pereira Filho, presidente do Core-T

(Sincad-MT) pela parceria realizada entre os representantes comerciais e

0 setor atacadista, durante o curso para vendedores realizado pela Escola

de Vendedores e Sincad-MT.
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Presidente do Core-MT
recebe certificado e

medalha de mérito
da BPW Brasil

O trabalho desenvolvido pelo Core-MT recebeu, no dia
5 de dezembro de 2012, o reconhecimento da BPW Brasil
— Federacdo das Associacoes de Mulheres de Negocios e
Profissionais.

O presidente do Core-MT, José Pereira Filho, que, na
oportunidade representou a Diretoria do Regional e tam-
bém desempenha a funcdo de conselheiro fiscal da Asso-
ciagdo, recebeu das maos das presidentes da BPW Brasil,
Sueli Batista, e BPW Cuiabd, Mariza Bazo, o certificado e a
medalha Mérito BPW, pelo apoio em prol do crescimento
da organizacao das Mulheres de Negdcios.

Pereira agradeceu a homenagem recebida e reconheceu
a importancia do trabalho da entidade. “Estou imensa-
mente honrado com esta homenagem e reconheco o im-
portante trabalho da BPW Cuiaba no resgate da cidadania
e do desenvolvimento social de comunidades carentes, do
qual nos tornamos parceiros de primeira hora”, destacou.

© Mariza Bazzo, presidente da BPW Cuiaba; José Pereira Filho, presi-
: dente do Core-MT; e Sueli Batista, presidente da BPW Brasil

Fotos: Divulgagdo Revista do Confere « 21



: Jodo Guilherme Lima de Freitas, diretor-secretario do Core-PA; Fer- : :
¢ nando Nunes de Oliveira, conselheiro do Core-PA; e Francisco Omar
. Fernandes, presidente do Core-PA

: O Core-PA informa o quadro da atual Diretoria para
: 0 periodo complementar do triénio 2011/2014.
: "Estamos, cada vez mais, motivados e qualificados
¢ para melhor atender os representantes comerci-
: ais”, destaca Francisco Omar Fernandes, presidente
¢ do Regional.

Francisco Omar Fernandes
DIRETOR-PRESIDENTE

Raimundo Monteiro Fernandes
DIRETOR-TESOUREIRO

Jodo Guilherme Lima de Freitas
DIRETOR-SECRETARIO

Fernando Nunes de Oliveira
Jose Luiz Miguez Godoy
Rita de Céssia de Oliveira

CONSELHEIROS DA COMISSAO FISCAL

Nilo de Araujo Leite
Hely Ricardo de Lima
Orlando Ramirez Mussio
CONSELHEIROS DIRETORES-SUPLENTES
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Diretores do Core-PB: Marcos Antdnio de Oliveira Silva, diretor-
: tesoureiro; Marconi Barros dos Santos, diretor-presidente; e José :
E Zeferino Ventura Neto, diretor-secretario

No dia 31 de outubro de 2012, tomou posse a nova
Diretoria do Core-PB para o triénio 2012-2015. A
ocasiao, foi entregue uma placa em homenagem a
Gerson Lopes Pereira, diretor-secretario na ultima
gestdo, pela dedicacdo, empenho e profissiona-
lismo no exercicio de suas funcdes no Core-PB e
Sinrecom-PB.

Marconi Barros dos Santos
DIRETOR-PRESIDENTE

José Zeferino Ventura Neto
DIRETOR-SECRETARIO

Marcos Antonio de Oliveira Silva
DIRETOR-TESOUREIRO

Joseildo Isidro dos Santos
Luiz Anténio de Franca
Dinalvo Ubiratan de Souza Barbosa
CONSELHEIROS DA COMISSAO FISCAL

Carlos Eduardo Souto da Silva
Eduardo Jorge Leite Marinho
Ezir Amancio Guimaraes
CONSELHEIROS DIRETORES-SUPLENTES

Fotos: Divulgacdo



Core-RJ intensifica fiscalizacdo
aumenta numero de registr

m 2012, o Core-RJ aumen- A
Etou 0 nimero de registros em

21%, em relacdo a 2011. De
acordo com o procurador-geral do
Core-RJ, Jodo Paulo Carneiro Sarai-
va, as acoes do setor de Fiscali-
zacdo fazem parte da premissa de
atuacdo em defesa da valorizacdo
da atividade de Representacao Co-
mercial.
“Nossa atuacao tem sido preven-
tiva, no sentido de orientar e, tam-
bém, de fiscalizar o exercicio ilegal
da profissao, protegendo e resguar-
dando direitos e deveres dos profis-
sionais habilitados e da sociedade”,
ressalta.

Ano Numero de novos registros

2011 1.782
2012 2.163

Fortalecendo a comunicagao entre o Regional e os representantes
comerciais, o portal do Core-RJ disponibilizou 452 oportunidades de
negocios durante o ano de 2012. Somente no més de janeiro de
2013, o site obteve 5.579 acessos.
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Parceria entre
Core-RS e Unijui

oferece MBA aos
representantes comerciais

Core-RS e a Unijui possuem, desde 2008, uma par-
ceria para oferecer o curso superior de Tecndlogo

em Gestao Comercial, na modalidade de Ensino a
Distancia (EaD). Ja foram formadas sete turmas. A demanda
dos profissionais por mais conhecimento levou a Unijui a
implantar, a partir deste ano, o curso de MBA em Gestao
Estratégica de Vendas e Representacdes Comerciais (EaD).
As aulas da primeira turma ja comegaram, com 91 alunos.

Conselho gaticho leva o
projeto Core Itinerante
a mais nove cidades

O Core Itinerante, em 2013, ird visitar nove cidades gau-
chas. Sao elas: Carazinho, Santana do Livramento, Bento
Goncalves, Farroupilha, Santo Angelo, Sdo Leopoldo, Pelo-
tas, Caxias do Sul e Cachoeira do Sul.

O objetivo do Core Itinerante é levar a estrutura do Core-
RS as principais cidades do Rio Grande do Sul. Em marco,
a cidade de Carazinho recebeu o projeto com entusiasmo.
Sao oferecidos servicos de atualizacdo cadastral, realiza-
cdo de novos registros e baixa de registros. Também sdo
negociados débitos, oferecida assessoria juridica gratuita e
realizadas duas palestras.

Através desse projeto, o Conselho vem firmando, desde
2012, parcerias com as prefeituras para a troca de cadas-
tros que visam identificar quem atua na ilegalidade. De
acordo com o presidente do Core-RS, Uriel Simdes Cana-
rim, essa acdo estimula 0 aumento de profissionais legali-
zados e evita a evasao de receitas.

=
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Formandos do curso superior de
Tecnodlogo em Gestdo Comercial
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Core-SC define
ACOES PARA 2013
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Flavio Flores Lopes
presidente do Core-SC

Programa de trabalho

Realizacdo de 32 palestras dirigidas aos representantes comerciais, priorizando as cidades onde nao estao
instaladas as delegacias regionais.

Promocao e apoio aos Cursos Superiores de Tecnologia e de Especializacao em Gestao Comercial, junto as
Universidades conveniadas no Estado.

Levar ao conhecimento dos legisladores municipais, estaduais e federais informaces sobre a Represen-
tacao Comercial, além das agbes desenvolvidas pelo Core-SC, buscando sempre preservar os interesses dos
representantes comerciais e da sociedade catarinense.

Promocao de 90 solenidades de entrega de carteiras profissionais aos novos representantes comerciais.

O Departamento Juridico dard continuidade ao atendimento aos representantes comerciais, fornecendo
orientagOes através de consultas pessoais, telefone, correio eletronico ou fax. Realizara 16 visitas as delegacias
regionais, com objetivo de atender os representantes comerciais das diferentes regides do Estado.

O Departamento de Comunicacao continuara desenvolvendo acbes no sentido de manter comunicacao
eficaz entre os representantes comerciais e seu Conselho de Classe, além da sociedade em geral. Serdo dois
informativos impressos: Revista do Core-SC e Relatdrio de Gestdo. O site www.coresc.org.br continuara sendo
constantemente atualizado com informacdes sobre o Conselho e a categoria, além de oferecer importantes fer-
ramentas de prestacao de servicos a categoria, como emissao de guias, certificados de reqularidade e o Balcdo
de Oportunidades. Sera mantido o envio quinzenal de boletins eletrénicos aos representantes comerciais via
e-mail. Continuard a postagem constante de noticias sobre o Conselho, a categoria e assuntos afins na rede
social Facebook. Finalmente, sera implementada nova ferramenta de comunicacao: envio de mensagens de
texto aos telefones celulares dos filiados.

O Departamento de Fiscalizacao dara sequéncia a fiscalizagao do exercicio da profissao, levando ao conhe-
cimento das empresas que contratam representantes comerciais a necessidade de exigir o registro no Conselho,
além de fazer diligéncias em locais e estabelecimentos frequentados pelos possiveis profissionais irrequlares.
Continuara contando com o apoio de instituicdes, como a Junta Comercial, as Prefeituras Municipais, o Conse-
lho Regional de Contabilidade do Estado de Santa Catarina e a Superintendéncia do Trabalho e Ministério
Publico, a Receita Federal e a Federacao das Industrias do Estado de Santa Catarina. Sera ampliado o quadro
funcional desse setor, com a contratacao de um funcionario.

Foto: Arquivo Confere Revista do Confere « 27



“Jodas as acoes que
produzimos para o
desenvolvimento do
representante comercial
tém o objetivo principal de
capacitar e preparar estes
profissionais para enfrentar
o mercado, cada vez mais
dificil e competitivo por
conta da globalizacao.”

Arlindo Liberatti
presidente do Core-SP
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om a missao de ampliar o

acesso dos representantes

comerciais do Estado de Sao
Paulo aos programas de capaci-
tacdo, o Core-SP realizou, através
de seu braco educacional, o Ciap-
Sircesp, 84 cursos em parceria com
0 Sebrae-SP.

Um total de 4.009 participantes
recebeu informacbes atualizadas
para 0 incremento de seus nego-
cios, com a apresentacao de novos
conceitos e simulacdes praticas em
empreendedorismo e gestao, que

Arlindo Liberatti, presidente do Core-SP,
entrega certificado. ao representantes:
comercial :

visam possibilitar uma melhor ad-
ministracao nas vendas e um me-
lhor entendimento sobre fidelizacao
de clientes e tecnologias aplicadas
na area comercial.

“Todas as agdes que produzimos
para o desenvolvimento do repre-
sentante comercial tém o objetivo
principal de capacitar e preparar
estes profissionais para enfrentar
0 mercado, cada vez mais dificil e
competitivo por conta da globaliza-
cao”, afirma Arlindo Liberatti, presi-
dente do Core-SP.

i




Core-SP atinge metas expressivas na

CAPACITACAO

do representante comercial em 2012




Camara de Negodcios

Uma ferramenta web consolidada: a Caneg,
Camara de Negdcios on-line do Sircesp, consoli-
dou-se em 2012 como a ferramenta mais impor-
tante para o representante comercial e empresas
de Representacao Comercial, inscritos no Core-
SP, buscarem parcerias com mais rapidez e obje-
tividade. A Caneg é o meio mais confiavel na
prospeccao de profissionais e parceiros para a
atuagdo no mercado, com seguranga e eficiéncia,
pois é vinculada a entidades oficiais da Represen-
tacao Comercial em Sao Paulo. Atualmente, a Ca-
mara de Negdcios possui, em seu banco de dados,
14.810 empresas e representantes comerciais.

Acesse: www.caneg.com.br
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Core-TO elege
nova Diretoria

Tomou posse, no dia 15 de janeiro de 2013, a nova Diretoria do Core-TO,
para o triénio 2013-2016.

“Iniciamos o mandato deste triénio com a responsabilidade de manter
e melhorar o que ja conquistamos”, afirma Davi Aparecido Silva Pereira,
novo presidente do Core-TO.

Davi Aparecido Silva Pereira

DIRETOR-PRESIDENTE

Geraldo Antonio dos Reis
DIRETOR-SECRETARIO

Romeu Capra
DIRETOR-TESOUREIRO

Marcos Ferreira Lustosa

Carlos Eduardo Aires Gomes dos Santos
Thiago de Oliveira Cabral

CONSELHEIROS DA COMISSAO FISCAL

Divino Euripedes Gomes

Renato Franco Chagas
Antbnio de Padua Assuncao
CONSELHEIROS DIRETORES-SUPLENTES

e
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Oportunidades no setor de

materiais de CONStrucao

Industria de materiais de construcao deve ter um cenario
mais favoravel, impulsionada pelo varejo e pelas obras
de infraestrutura. A importancia e o crescimento do setor

da construcao no Pais sao notorios

s vendas de material de construgao no comércio varejista atin-
giram R$ 55 bilhdes em 2012 no Pais, volume que representa
um crescimento de 3,5% sobre 2011, segundo numeros da
Associacao Nacional dos Comerciantes de Material de Cons-
trucdo (Anamaco). O crescimento de 3,5%, no entanto, ficou abaixo do
registrado em 2011, de 4,5%, em relacdo ao ano de 2010. O valor de R$
55 bilhdes, porém, é o maior ja registrado pelo setor em um dnico ano.

O mercado de materiais de construcao faz parte do segmento do Cons-
truBusiness (rede de negdcios ligados a construcao civil), que emprega
aproximadamente 15 milhdes de pessoas e é responsavel por 13% do PIB
do Pais. Desse total, 5,7% sao representados pela indUstria de materiais
e seus fornecedores, 6% pela da construcao, 0,5% pelo comércio de ma-
teriais e 0,8% por outros servicos ao longo da cadeia. Do montante per-

Fontes: Anamaco e Sebrae
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tencente ao material de construcao,
72% se devem a estabelecimentos
de pequeno e médio portes. O seg-
mento é constituido por 138 mil
lojas em todo o Brasil, informa a
Anamaco.

Para 2013, a associacao espera
um crescimento mais forte, de 6,5%.
O setor esta otimista em relacao ao
desempenho deste ano em virtude
das medidas de incentivo do gover-
no e também devido ao calendario
de eventos no Pais.

A manutencao da reducao do IPI
para os produtos do setor, as obras
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do projeto Minha Casa, Minha Vi-
da, os eventos esportivos no Pais e
a expectativa de melhora no desem-
penho das linhas bancarias para fi-
nanciamento das compras de mate-
riais de construcdo para pequenas
construcdes e reformas sinalizam
que o setor esta aquecido.

Os gastos estimados para a Copa
do Mundo de 2014 e as Olimpiadas
de 2016 mostram a necessidade
de investimentos adicionais no Pais
de R$ 59,5 bilhdes. Para a realiza-
cao da Copa, 0s investimentos em
infraestrutura e servicos previstos

somardo R$ 30 bilhdes. Esses recur-
sos deverao ser direcionados para a
construcao e reforma dos estadios,
reformas e ampliacdo dos aeropor-
tos, desenvolvimento de sistema de
transporte de acesso aos eventos,
ampliacao da rede hoteleira do Pais
e outros servicos, como treinamento
e seguranca do evento. Para a rea-
lizacdo das Olimpiadas, o orcamen-
to oficial previu a necessidade de
R$ 29,5 bilhdes em infraestrutura
urbana, construcdo e reforma de
instalagbes esportivas e gastos do
comité organizador.

Foto: Cris Dissat/Ministério do Esporte



egundo o Sebrae, mais de 1.500 estabelecimentos no setor de ma- | N
teriais de construcao sao abertos por ano no Pais. ]
0 modelo de loja marcado por um ambiente atulhado de sacos de
cimento, cal, ferramentas e outros produtos estocados atras do balcdo
quase nao existe mais. Entraram em cena lojas limpas, organizadas por
gondolas, entre as quais, o cliente pode pesquisar precos e encontrar
opgoes para construir, fazer acabamentos, reformar e até mobiliar. Uma £
loja de material de construcdo pode oferecer um nimero grande de
itens para nao perder mercado para os maiores concorrentes ou tornar-
se uma especialista num produto ou linha de produto, por exemplo,
materiais elétricos.
Independentemente do perfil, sdo lojas estabelecidas ha bastante
tempo no mercado, principalmente as grandes, sendo que % atuam ha
mais de 20 anos, de acordo com pesquisa realizada pela Anamaco.
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FEIRA

FEIRA CASAE
CONSTRUCAO

5% Feira Casa e Construcao

FABRICON 2013
32 Feira Brasileira de
Fabricantes da
Construcao Civil

FENAHABIT 2013
92 Feira Nacional das Tec-
nologias da Habitacao
e Imobiliario

CONSTRUIR MINAS
72 Feira Internacional
da Construcao

KITCHEN & BATH EXPO
. 82 Feira Internacional de

Produtos e Acessorios para

Cozinha e Banheiro

EXPO MAQUINAS
8° Feira de Maquinas e
Equipamentos para
Construcao

:r;’fdi Jﬂ !
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DATA

16a 20 de
abril de 2013

12a 16 de
junho de 2013

12a 16 de
junho de 2013

19a22de
junho de 2013

03a05de
julho de 2013

31 dejulhoa 03 de
agosto de 2013

ASSUNTO

Construgado civil, indUstria moveleira, deco-
racdo e corretores de imdveis. Com cerca de
50 expositores, serd aberta ao publico das
18h30 as 23h.

Aquecedores e condicionadores de ar, au-
tomagdo, ceramica, concreto e cimento, ilu-
minacdo, lougas, maquinas de construcdo,
material elétrico, pisos e revestimentos,
portas e janelas, tubos, conexdes e servigos
voltados a construcdo civil. Com cerca de
120 expositores, sera aberta ao publico das
10h as 22h.

Automacdo, acabamento, decoracdo, imé-
veis, movelaria, paisagismo, entre outros
segmentos da habitacdo. Com cerca de 120
expositores, serd aberta ao publico das 10h
as 22h.

Construgdo, equipamentos e materiais. Com
cerca de 300 expositores, serd aberta a em-
presarios das 14h as 22h.

Acessorios para banheiros, acessérios para
cozinhas, banheiras e hidromassagem, bo-
xes, chuveiros, coifas, cozinhas, iluminacao,
lavabos, eletro portéteis, lougas e metais,
pias, cubas e bancadas. Com cerca de 40
expositores, serd aberta a empresarios das
10h as 19h.

Méquinas para construcdo, equipamentos
para obras de infraestrutura, pa carregadei-
ra de rodas, caminhdes basculantes, rolos
compactadores e escavadoras. Com cerca
de 60 expositores, serd aberta ao publico
das 14h as 21h.

Parque de exposicdes de Pato F
Branco - Pato Branco - PR
http://feiracasaeconstrucao.
com.br T
Contato:contato@feiracasa-

econtrucao.com.br

Parque Vila Germanica - Blume-
nau - SC
http://www.parquevilagermani-
ca.com.br
Contato:info@viaapiaeventos.
com.br

Parque Vila Germanica - Blume-
nau - SC
http://www.parquevilagermani-
ca.com.br
Contato:info@viaapiaeventos.
com.br
Expominas - Belo Horizonte -
MG
http://www.feiraconstruir.com.
br/minas
Contato:feiraconstruir@feira-
construir.com.br

Transamérica Expo Center - Sdo
Paulo - SP

http://www.kitchenbathexpo. ===

com.br
Contato:kbexpo@nm-brasil.
com.br

Fenac Novo Hamburgo - Novo
Hamburgo - RS
http://www.fenac.com.br
Contato:contato@fenac.com.br







CONSTRUCAO

Eeiras do’setor,

FEIRA

CONSTRUSUL
16° Feira Internacional da
Construcao

CONSTRUIR RIO
182 Feira Internacional da
Construcao

CONSTRUIR BAHIA
122 Feira Internacional da
Construcao

CONCRETE SHOW
SOUTH AMERICA
72 Feira internacional de

Tecnologia em Concreto da

Ameérica Latina

TUBOTECH
62 Feira Internacional de

Tubos, Conexdes e Compo- |

nentes

INTERCON 2013
112 Feira e Congresso
Internacional da

Tecnologia, Equipamentos,

Materiais de

Construcdo e Acabamentos
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DATA

31 dejulhoa 03 de

agosto de 2013

14217 de
agosto de 2013

28a31de
agosto de 2013

28330 de
agosto de 2013

01a03de
outubro de 2013

02 a05de
outubro de 2013

ASSUNTO

Produtos e servigos relacionados ao setor
i da construcdo, inovacdes, tendéncias e tec- :
i nologias construtivas. Com cerca de 680
i expositores, sera aberta ao publico das 14h i
¢ oas21h. H

Acabamentos, alarmes, alvenaria, arquitetu-
i ra, conectores, elevadores, equipamentos de
seguranca, iluminagdo, piscinas e saunas,
paisagismo e jardinagem, vidros, fechaduras
e ferragens. Com cerca de 300 expositores,
i sera aberta ao publico das 13h as 21h. ‘

Cerémica, tintas, vernizes, colas em geral,
i rejunte, equipamentos de seguranca, es-
¢ quadrias, ferragens, jardinagem, lougas e :
i metais sanitarios, maquinas, granitos, pisos,
forros, tubos, conexdes, tratamento de dqua |
i e esgoto. Com cerca de 300 expositores,
sera aberta a empresérios das 09h as 21h.

i Maquindrios, equipamentos, sistemas cons-
trutivos, solucdes e tecnologias em concreto
¢ e semindrios técnicos. Com cerca de 580
¢ expositores, serd aberta ao piblico das 10h
i as 20h. :

Conexdes, engates rapidos, mangueiras,
i tubos, valvulas, abracadeiras, perfis lamina-
dos, anéis de vedagdo. Com cerca de 350
i expositores, sera aberta ao publico das 14h
i as21h. :

Insumos, materiais de construcdo, elétrico :
i a automatizacdo, acabamento, construcéo,
engenharia, arquitetura, decoracdo, soft- i
i ware para construgdo, ensino profissio-
¢ nalizante, servicos, projetos, revestimentos,
¢ banheiros, cozinhas e piscinas. Com cerca
de 500 expositores, sera aberta ao publico i
i das 14h as 21h :

LOCAL

Fenac - Novo Hamburgo - RS
http://www.fenac.com.br
Contato: contato@fenac.com.br
Parque Vila Germanica - Blume-
nau - SC

Riocentro - Rio de Janeiro - RJ
http://www.feiraconstruir.com.
br/rio
Contato:feiraconstruir@feira-
construir.com.br

Centro de Convencbes da Bahia
- Salvador - BA
http://www.feiraconstruir.com.
br/bahia

Contato: construirbahia@fagga.
com.br

Centro de ExposicBes Imigrantes
- S&o Paulo - SP
http://www.concreteshow.com.
br
Contato:concrete@concrete-
show.com.br

Centro de Exposicdes Imigrantes
- S&o Paulo - SP
http://www.tubotech.com.br
Contato: cipa@cipanet.com.br

Complexo Expoville - Joinville -
SC
http://www.messebrasil.com.br
Contato:feiras@messebrasil.
com.br



FEIRA

FEBRAMAN
2° Feira Brasileira de
Manutencao

RIO INFRAESTRUTURA

32 Feira de Produtos e

Servicos para Obras de
Infraestrutura

RIO INFRA E MAQUINAS

42 Feira Internacional de

Equipamentos e Solucdes
para Construcao

EXPO PARKING
3? Feira e Conferéncia
para a Industria de
Estacionamento

EXPO URBANO

& TRANSPOQUIP
42 Feira e Conferéncia para
o0 Desenvolvimento Urbano

TRANSPOQUIP
LATIN AMERICA
62 Feira da IndUstria de
Infraestrutura Segura para
o Transporte no Brasil e
América Latina

DATA

29a31de
outubro de 2013

30 de outubro a
02 de novembro de
2013

06 a 08 de
novembro de 2013

03a05de
dezembro de 2013

03 a05de
dezembro de 2013

03 a05de
dezembro de 2013

ASSUNTO

Andaimes e plataformas, armazenagem,
manuseio e transporte de materiais, compo-
nentes elétricos e eletronicos. Com cerca de
60 expositores, sera aberta ao pUblico das
14h as 21h.

Asfalto, concreto, construcdo, engenharia,
veiculos, maquinas, equipamentos, ferra-
mentas, geossintético, transporte e logis-
tica, pavimentacdo e manutencdo de in-
fraestrutura, empresas publicas, prefeituras,
secretarias e autarquias. Com cerca de 100
expositores, serd aberta a empresarios das
14h as 21h.

Construcdo e engenharia, veiculos, maqui-
nas e equipamentos, transporte e logistica,
pavimentacdo e manutencdo de infraestru-
tura, ferramentas e acessdrios. Com cerca
de 70 expositores, serd aberta ao publico
das 14h as 21h.

Infraestrutura e operadores para estaciona-
mentos. Com cerca de 150 expositores, serd
aberta ao publico das 12h as 20h.

lluminacdo publica, mobilidrio urbano, am-
biente e cidades mais inteligentes. Com
cerca de 280 expositores, sera aberta ao
publico das 12h as 20h.

Rodovias, ferrovias, aeroportos, portos. Com
cerca de 280 expositores, serd aberta ao
publico das 12h as 20h.

LOCAL

Centro de Exposicdes Imigrantes
- S&o Paulo - SP
http://www.febraman.com.br
Contato: cipa@cipanet.com.br

Riocentro - Rio de Janeiro - R
http://www.rioinfra.com.br
Contato: rioinfra@fagga.com.br

Riocentro - Rio de Janeiro - RJ
http://www.rioinfra.com.br
Contato: rioinfra@reedalcantara.
com.br

Expo Center Norte, Pavilhdo Azul
- S&o Paulo - SP
http://www.expo-parking.com.
br
Contato:info@expo-parking.
com.br

Expo Center Norte, Pavilhdo Azul
- Sao Paulo - SP
http://www.expo-urbano.com.br
Contato: info@expo-urbano
com.br

Expo Center Norte, Pavilhdo Azul
- S&o Paulo - SP
http://www.transpoquip.com
Contato: info@transpoquip.com.
br
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SAUDE

Vocé tem cuidado
da sua salde?

Tensao muscular, dores nas costas, na cabeca e dificul-
dade para dormir. Esses sao apenas alguns dos sintomas

do estresse

comum ouvir pessoas falando que o estresse nao passa de
“frescura”. No entanto, a OMS (Organizacdo Mundial da
Salde) o define como uma condicdo resultante de pressdes
e desafios que ndo coincidem com as habilidades e conheci-
mentos do trabalhador. A OMS também considera que um
desafio, por exemplo, ndo significa estresse; pelo contrario, pode até ser
um grande motivador. Entretanto, em alguns casos, o desafio se torna
uma pressao, que pode ser excessiva ou incontrolada, dai resultando no
problema.

Nao pense que quem nao trabalha esta livre de ficar estressado — uma
rotina pessoal agitada e cheia de compromissos também pode estressar
qualquer pessoa. Por isso, é preciso ter cuidado, pois o estresse repetitivo
pode levar a doencas fisicas e psicoldgicas. E importante ficar atento para
prevenir esse incémodo ou saber identifica-lo, para evitar prejudicar ainda
mais a vida pessoal e profissional.

40 « Revista do Confere
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O estresse pode ser entendido
como uma resposta do organismo
a situacdes de muito cansaco ou
pressao exagerada. Os sintomas po-
dem ser fisicos e/ou psicolégicos.
Alguns dos sinais mais comuns que
indicam estresse sao: ansiedade,
baixa imunidade, pouca disposicao,
depressao, insonia, dor de cabeca
constante, ganho ou perda de peso
excessiva, gastrite e diarreia.

Se vocé tem, com frequéncia, al-
gumas dessas condigoes, é impor-
tante procurar um médico ou psico-
logo para confirmar o diagndstico e
ver qual o tratamento mais adequa-
do para a sua situacao. Somente
um profissional especializado pode
indicar um possivel tratamento.

Se 0 estresse nao for tratado
corretamente, pode causar varias
doengas, como aumento na pressao
arterial, colesterol, maior risco de
derrame, problemas cardiovascu-
lares, entre outros.

472 * Revista do Confere




\Vicios
modernos

Internet

Seu objetivo é facilitar a comunicagdo e o trabalho, mas usa-la em
excesso pode causar ansiedade, sedentarismo, insonia entre outros
problemas. Se perceber qualquer dependéncia de estar conectado o
tempo todo, procure ajuda de um especialista. No caso das criancas,
é importante que pais ou responsaveis estabelecam limites para o
uso da rede, como estipular dias e horarios.

Telefone

O celular foi criado para aproximar as relagoes, e nao, distanciar.
Pessoas viciadas nao conseguem parar de teclar e acabam criando
um distanciamento das pessoas que estao ao seu redor. Quando a
situacdo fica fora de controle, o indicado é buscar a ajuda de um
médico, pois essa situacao pode causar problemas psicolégicos e na
vida social da pessoa.

Revista do Confere * 43
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Faca o que for preciso fazer agora: deixar as coisas para depois pode
| causar mais desgaste, pois ficar pensando em uma tarefa nao termi-

nada gera ansiedade e preocupacao. O melhor é programar-se para

fazer as atividades com @Ntecedeéncia.

Multitarefa: fazer muitas coisas a0 mesmo tempo pode até passar a ima-

gem de produtividade, mas também pode ser um gerador de estresse.

Procure fazer UIT1d COisa de Cada VEZ com atencao.
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Identifique o problema e procure formas de lidar com essas situacdes ou,

simplesmente, eVité'laS.

Dé boas garga|hada5 além de aliviar a tensao, facilita na

hora de encarar as situacdes estressantes de maneira diferente.
Relaxe: escute uma boa musica, faca um passeio, d|V|rta'Se, -"*"‘4,

brinque. Busque reservar um tempo s6 para relaxar.

‘-“_‘ . _._.."'_ r ',
ey el o

Hora de comer é sagrada: evite alimentar-se com pressa e tente manter
uma d|eta SaUdavel . Em quadro de estresse, é importante

evitar o consumo de alcool, café e cigarro.

Revista do Confere « 45



Atenta a preservacao ambiental, cada edicao da Revista
do Confere vai publicar algumas dicas importantes que
podem ajudar 0 nosso planeta.

Geladeira

Dicas para diminuir o consumo de energia

s geladeiras de fabricacdo recente sdo menos danosas ao
meio ambiente. Isso porque, antigamente, todas utiliza-
vam, em seu sistema de refrigeracao, o gas Freon, como
eram conhecidos os CFCs (clorofluocarbonos), gases noci-
vos a camada de ozobnio.

De acordo com a Associacdo Nacional de Fabricantes de Produtos
Eletroeletrdnicos (Eletros), a geladeira é o terceiro produto mais consu-
mido no Pais, atras apenas do fogdo e da televisao.

Hoje, 0 mais relevante é o consumo de energia. Antes de optar por um
modelo, é preciso avaliar o tamanho da geladeira e o quanto ela consome.
Um indicador importante para avaliar esse consumo é o Selo Procel de
Economia de Energia — uma garantia do Inmetro (Instituto Nacional de
Metrologia, Normalizacdo e Qualidade Industrial) que categoriza de “A"
(mais eficiente) a “G" (menos eficiente) os produtos.

Um dos cuidados para consumir menos energia é ndo armazenar ali-
mentos de mais ou ndo usar o equipamento para esfriar a comida.

46 * Revista do Confere Fontes: www.sustentabilidade.org.br, Revista Vida Simples (edicdo dezembro/2012)
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SUSTENTABILIDADE

Fique atento a outras
maneiras de economizar energia

Use uma garrafa térmica com agua gelada

Compre uma garrafa térmica de 2 a 5 litros. Abasteca-a com &gua
bem gelada e uma bandeja de cubos de gelo pela manha. Vocé tera
agua gelada até a noite e evitar o abre e fecha da geladeira toda vez
que alguém quiser beber um copo d'agua.

Antes de cozinhar, retire da geladeira todos os ingredientes
que for usar no preparo da refeicao

Mude sua geladeira ou freezer de lugar

Ao coloca-los préximos ao fogao, eles utilizam mais energia para com-
pensar o ganho de temperatura. Mantenha-os afastados, pelos menos,
15 cm das paredes, para evitar superaquecimento.

Nao utilize a geladeira como secadora

Nao coloque roupas ou outros objetos para secar atras da geladeira.
Isso faz com que a geladeira precise trabalhar mais e, com isso, au-
mentar o gasto de energia elétrica.

Descongele geladeiras e freezers antigos a cada 15 ou 20 dias
0O excesso de gelo reduz a circulacdo de ar frio no aparelho, fazendo
com que se gaste mais energia para compensar. Se for esse o caso,
considere trocar de aparelho. Os novos modelos consomem até meta-
de da energia dos modelos mais antigos, o que subsidia o valor do
eletrodoméstico a médio/longo prazo.

L
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O que fazer com a
geladeira velha?

Em consequéncia da falta de conhecimento das praticas adequadas de
descartes de eletrodomésticos no Brasil, uma quantidade consideravel de
residuos de geladeiras e freezers entra no ecossistema. A liberacao de ga-
ses dos equipamentos de refrigeracdo no Brasil, proveniente do tratamento
inadequado de sucatas de geladeiras e freezers, causa imenso prejuizo ao
meio ambiente, destruindo a camada de 0zbnio e acelerando o aquecimento
global com uma quantidade de gas de efeito estufa maior que a emissao dos
automaoveis.

A reciclagem adequada e o reaproveitamento de materiais contribuem
para a preservacao dos recursos naturais. Podem ser obtidas taxas de recicla-
gem acima de 90% de geladeiras e freezers aplicando-se as modernas técni-
cas de separacao que reduzem, sensivelmente, a necessidade de espacos em
aterros sanitarios. Ja existem no Brasil empresas ambientais especializadas
em manufatura reversa de refrigeradores; portanto, antes de descartar a sua
geladeira, informe-se.

Revista do Confere
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Mudancas no

Imposto de Renda 2013

Declaracao do Imposto de Renda (ano-base 2012) deve ser
realizada de 1° de marco a 30 de abril.

Este ano, as mudangas mais importantes referem-se ao
valor que tornard a entrega obrigatoria e as novas faixas de
calculo da tabela progressiva anual, atualizadas em 4,5%.

Tera que apresentar a declaracao quem recebeu, em 2012, rendimento
bruto tributavel superior a R$ 24.556,65. Fazem parte do rendimento: sa-
lario, aposentadoria, previdéncia privada, pensao alimenticia, honorario de
profissionais liberais (médico e dentista, por exemplo), entre outros.

O limite para o desconto-padrao na declaracdo simplificada — em que
todas as deducdes legais com salde, educagao, dependentes etc. sdo substi-
tuidas pelo desconto de 20% da renda bruta — sera de R$ 14.542,60.

O limite de isencao também teve correcao de 4,5%. Pelas regras atuais,
estdo isentos todos aqueles que ganharam até R$ 19.645,32 no ano pas-
sado. Com a atualizagdo, a tabela anual, com os novos valores para o calculo
do imposto na Declaracdo, fica conforme a tabela na pagina seguinte.

Quem for declarar pelo modelo completo — usando, portanto, todas as
deducbes permitidas — podera reduzir o imposto na declaracao se tiver ini-
ciado até dia 28 de dezembro de 2012 um plano de previdéncia privada do
tipo Plano Gerador de Beneficio Livre (PGBL) para abater o valor da con-
tribuicao na declaracdo até o limite de 12% do rendimento bruto.

Fonte: Receita Federal

Revista do Confere
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Recibo médico exige cuidado re- | =i
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contrapartida em declaraces en-

viadas a Receita por clinicas, hospi- -
P et T — T

tais, laboratérios etc. E importante
lembrar que despesas médicas po-

dem ser integralmente abatidas. Tabela Progressiva para calculo anual do Imposto de Renda da
Outras falhas que barram a de- Pessoa Fisica para o exercicio de 2013, ano-calendario de 2012

cIaragao.na malha fina 580 OMissdo Base de calculo Aliquota % barcela a deduzir do

de rendimentos (do préprio con- anual em R$ imposto em R$

tribuinte ou de seus dependentes) e

deducdes indevidas de gastos com Ate 19.645,32

oensio alimenticia, educacio e pre- | ¢ 1964533 6 2944200 75 1.473,40
e T De 29.442,01 até 39.256,56 15,0 3.681,55
BIRIEnElE) |ttt De 39.256,57 até 49.051,80 22,5 6.625.79
Acima de 49.051,80 275 9.078,38

Em 2014, o contribuinte poderd acessar a declaracdo preparada anteriormente pela
Receita, conferir se tudo estd correto, fazer as correcées necessdrias e reenviar o novo
documento.

Aproveite o comeco do ano para juntar todos os comprovantes necessarios para a de-
claracdo. Se faltar algum, vocé tera mais tempo para ir atras.

Se vocé ja tem esse plano de previdéncia, mas investiu um valor abaixo desse limite,
tem a opc¢do de fazer aporte extra até chegar a esse teto.

Se vocé ja atingiu o limite de dedu¢do em um PGBL, mas planeja ampliar o investi-
mento em plano de previdéncia privada, a op¢do pode ser investir em um plano Vida
Gerador de Beneficio Livre (VGBL), que ndo permite a deducdo.

52 * Revista do Confere Imagem: http://www.receita.fazenda.gov.br/PessoaFisica/lRPF/2013



A gravata e um
cartao de visita

que deve ser apresentado com
bom senso para nao arranhar
a imagem de quem usa

a décadas, a alfaiataria tornou-se fundamental nos editoriais
de moda e desfiles. Logo, a gravata virou tendéncia mundial,
deixando de ser exclusividade dos executivos. Hoje, ndo tem
mais idade ou ocasiao que limite 0 uso da gravata. Entretan-
to, muitos homens ainda ndo sabem como fazer o né na
gravata corretamente, qual modelo de gravata usar ou qual cor escolher. E
importante ressaltar que a forma de vestir-se pode passar uma mensagem
de confianca e sinalizar estabilidade também na forma de pensar e agir.

O presidente dos Estados Unidos, Barack Obama, é um 6timo exemplo.
Frequentemente, usa o no simples, ou “four-in-hand”, e sua combinacao
de gravatas e ternos escuros de boas texturas tornou-se referéncia de
estilo também no Brasil.

Outro nd classico é o n6 duplo, ou Windsor. Ele é mais complexo e exi-
ge mais tempo para a execucdo. O resultado é perfeito: um no simétrico,
cheio, evidenciando as qualidades do tecido da gravata e seu padrdo. E o
nd usado por William Bonner, apresentador do Jornal Nacional.

A escolha do ndé deve observar a estrutura do colarinho da camisa,
a qualidade, cor e o padrao da gravata, assim como as proporcdes do
pescoco e cabeca, além do estilo pessoal.

Fonte: http://moda.ig.com.br/dicasdemoda, www.gravata.org. Revista do Confere * 53



Simples ou Four-in-Hand
0 n6 simples é o grande classico de
nos de gravata. Sem ddvida é o mais
utilizado porque é facil de realizar e
condiz com a maioria das gravatas
e colarinhos das camisas. Ele é per-
feito para homens de média ou ele-
vada estatura. Conico e alongado,
0 no simples é estreito quando re-
alizado com gravatas finas e mais
largo, com gravatas grossas.

Meio Windsor

O meio Windsor assemelha-se ao
n6 Windsor, no entanto menos es-
pesso e mais facil de realizar. Ele é
utilizado, idealmente, com gravatas
finas ou pouco espessas. Elegante
e triangular, ele adapta-se prefe-
rencialmente sobre uma camisa de
colarinho classico ou uma camisa
de colarinho aberto.

54 = Revista do Confere

Windsor

O n6 Windsor é o nd das grandes
ocasioes. Muito inglés, o seu nome
provém do Duque de Windsor, que
o popularizou. Como é volumoso,
deve ser feito, de preferéncia, em
colarinhos afastados, como os co-
larinhos italianos ou os colarinhos
Windsor. Por vezes complexo de re-
alizar, para ser bem executado, ele
necessita cair entre as duas partes
do colarinho e esconder o dltimo
botdo da camisa.

Duplo

O n6 duplo é muito parecido com o
no simples; a Unica diferenca é que
requer uma segunda rotacao. No
inicio, a parte larga é passada duas
vezes em redor da parte estreita.
Mais grosso no seu aspecto que o
no6 simples, 0 n6 duplo é ideal com
a maioria das camisas. Ele é perfeito
com todas as gravatas, com excecao
das muito espessas.

Pequeno

Este n6 adapta-se, particularmente,
as gravatas espessas ou as camisas
com colarinho apertado. Deve ser
evitado em camisas com colarinho
longo ou afastado. Facil de rea-
lizar, mesmo necessitando de uma
“rotacao” de 180°, ele é a forma
mais simples de dar um né numa
gravata.



DICAS

* Gravatas com fantasias ou listras
devem ser usadas, preferencial-
mente, com camisas lisas. Ja as i-
sas podem ser usadas com camisas
com qualquer tipo de desenho no
tecido.

* A altura correta da gravata é
na altura da fivela do cinto, nunca
abaixo ou acima.

* Atualmente, uma gravata tem
aproximadamente de 7 a 7,5
centimetros de largura na ponta,
menos listras e mais desenhos
mildos e xadrezes.

* Cada camisa merece um tipo
de gravata, tanto na estamparia
quanto no tamanho do colarinho
ou modelo do terno.

* Tanto as gravatas tradicionais
quanto as mais finas podem dis-
pensar os prendedores, ainda que
0 acessorio seja um classico dos
guarda-roupas masculinos.

Origem da gravata

A gravata surgiu pela, primeira vez, na Europa, trazida pelos
soldados croatas que usavam uma espécie de lenco amarrado ao
pescoco que servia como distintivo militar, e logo foi incorporado ao
vestuario francés, a comecar pelo rei Luis XIV.
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CONSELHOS REGIONAIS

CORE-AL

Av. da Paz, n° 2014 - Centro - CEP: 57020-440 - Macei6-AL
Telefax: (0xx82) 3223-7630 / 3336-6993

E-mail: core-al@core-al.org.br  Site: www.core-al.org.br

CORE-AM

R. Com. Clementino, n° 498 - Centro - CEP: 69025-000 - Manaus-AM
Telefax: (0xx92) 3232-0617 / 3234-8693

E-mail: core-am@core-am.org.br e Site: www.core-am.org.br

CORE-AP

Av. Pedro Baido, n° 97 A - Bairro Central - CEP:68900-116 - Macapa - AP
Telefax: (0xx96) 3222-6707

E-mail: coreap.coreap@gmail.com e Site: www.coreap.com.br

CORE-BA

Av. Estados Unidos, n® 18-B - 10° Andar - Conj. 1002 - Ed. Estados Unidos -
Comeércio - CEP: 40010-020 - Salvador-BA

Telefax: (Oxx71) 3241-1087 / 3242-2673

E-mail: core.ba@terra.com.br e Site: www.corebahia.org.br

CORE-CE

R. Joaquim Nabuco, 3275 - Bairro Dionisio Torres - CEP: 60125-121 -
Fortaleza-CE

Telefone: (0xx85) 3272-4010 e Fax: (0xx85) 3272-3836

E-mail: atendimento@corece.org.br e Site: www.corece.org.br

CORE-DF

SBS - Quadra 01 - Bloco K - 10° andar - Ed. Seguradoras -
CEP: 70093-900 - Brasilia-DF

Telefax: (0xx61) 3224-0763 / 3322-4670

E-mail: coredf@brturbo.com.br

CORE-ES )

Av. Presidente Florentino Avidos, n° 502 - Conjunto 603 - Ed. Alexandre
Buaiz - Gentro - CEP: 29018-190 - Vitdria - ES

Telefax: (0xx27) 3223-3502 / 3222-0762 e E-mail: corees.vix@terra.com.br

CORE-GO

R. 104, n° 672 - Setor Sul - CEP: 74080-240 - Goiania-GO
Telefone: (0xx62) 3281-7788 / 3086-9501

E-mail: corceg@corceg.org.br e Site: www.core-go.org.br

CORE-MA

Av. Gomes de Castro, n® 178 - Centro - CEP: 65020-230 - S&o Luis-MA
Telefax: (0xx98) 3221-5022 / 3221-6046

E-mail: core_ma@veloxmail.com.br e Site: www.coremaranhao.org.br

CORE-MG

Av. Bias Fortes, n° 382 - 3° e 4° andares - Bairro Lourdes - CEP: 30170-010
- Belo Horizonte-MG

Telefones: (0xx31) 3071-3300 © Fax: (0xx31) 3071-3322

E-mail: coreminas@coreminas.org.br e Site: www.coreminas.org.br

CORE-MS

R. 14 de julho, n° 371 - J. Alvorada - CEP: 79004-390 - Campo Grande-MS
Telefax: (0x67) 3321-1213 / 3384-6533 e Telefax: 3321-1231

E-mail: corems@corems.org.br e Site: www.corems.org.br

CORE-MT

Av. Ipiranga, 645 - Goiabeiras - CEP: 78032-900 - Cuiaba-MT
Telefone: (0xx65) 3322-3090 e Telefax: (0xx65) 3624-5751
E-mail: secretaria@core-mt.org.br © Site: www.core-mt.org.br

CORE-PA

Travessa Padre Prudéncio, 517 - Campina - CEP: 66017-200 - Belém-PA
Telefone: (0xx91) 3222-5826 o Fax: (0xx91) 3241-1233

E-mail: core-pa@amazonline.com.br @ Site: www.core-pa.com.br

CORE-PB

Av. Dom Pedro II, n° 815 - Centro - CEP: 58013-420 - Jodo Pessoa-PB
Tel.: (0xx83) 3241-5157 e Fax: (0xx83) 3241-5886 / 1401 / 1402
E-mail: core@core.org.br e Site: www.core.org.br

CORE-PE

Av. Conselheiro Rosa e Silva, 2175-Jaqueira - CEP: 52050-020 - Recife-PE
Telefones: (0xx81) 2127-1400 e Fax: (0xx81) 2127-1424

E-mail: core-pe@core-pe.org.br e Site: www.core-pe.org.br

CORE-PI

R. Rui Barbosa, n° 735 Norte - 1° Andar - Centro - CEP: 64000-090 -
Teresina-PI

Telefax: (0xx86) 3221-5500 E-mail: coredopiaui@gmail.com

CORE-PR

R. José Loureiro, 746 - Centro - CEP: 80010-000 - Curitiba-PR
Telefones: (0xx41) 3234-5200 © Fax(0xx41) 3234- 5201
E-mail: corepr@corepr.org.br  Site: www.corepr.org.br

CORE-RJ

Av. Graca Aranha n° 416 - 4° andar - CEP: 20030-001 - Rio de Janeiro, RJ
Telefone: (0xx21) 2240-7105 e Fax: (0xx21) 2533-4257

E-mail: core-ri@core-rj.org.br e Site: www.core-rj.org.br

CORE-RN

R. Alberto Silva, n° 1280 - Lagoa Seca - CEP: 59022-300 - Natal-RN
Telefone: (0xx84) 3344-4281 e Fax: (0xx84) 3344-4282

E-mail: core@core-rn.org.br e Site: www.core-rn.org.br

CORE-RO

R. Rafael Vaz e Silva, n° 2656 - Liberdade - CEP: 76803-890 - Porto
Velho-RO

Telefone: (0xx69) 3224-1343 e Fax: (0xx69) 3224-1731

E-mail: core@core-ro.org.br @ Site: www.core-ro.org.br

CORE-RS

R. Pedro Chaves Barcelos, n° 1079 - Bairro Bela Vista - CEP: 90450-010 -
Porto Alegre-RS e Telefax.: (0xx51) 3333-8550

E-mail: core-rs@core-rs.org.br e Site: www.core-rs.org.br

CORE-SC

Av. Rio Branco, n° 796 - Centro - CEP: 88015-202 - Floriandpolis-SC
Telefax: (0xx48) 3224-0379

E-mail: core@coresc.org.br @ Site: www.coresc.org.br

CORE-SE

R. Jodo Pessoa, n° 320 - Sls. 501 a 503 e 519 a 521 - Ed. Cidade de
Aracajd - Centro - CEP: 49010-130 - Aracaju-SE

Telefone: (0xx79) 3214-5676

E-mail: corese@infonet.com.br e Site: www.core-se.org.br

CORE-SP

Av. Brigadeiro Luiz Antdnio, n° 613, 5° andar - Bela Vista -
CEP: 01317-000 - Sdo Paulo-SP

Telefone: (Oxx11) 3243-5500 e Telefax: (Oxx11) 3243-5520
E-mail: corcesp@corcesp.org.br e Site: www.corcesp.org.br

CORE-TO

Quadra 103 Sul, Rua SO-07 n° 19 - Plano Diretor Sul - CEP: 77015-030 -
Palmas-TO

Telefax: (0xx63) 3212-1381 / 3212-1388 / 3212-1326

E-mail: core@coretocantins.org.br e Site: www.coretocantins.org.br
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